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Standortplanung mit der BusinessSuite

Das Modulare Basisprodukir Geomarketing&
Vertriebsplanungslosung auf hochstem Niveau

Aufgrund der offenen und skalierbaren GeoStreets Flexible Kartenpakete

ESR®Technologie kann die BusinessSuite Ein Kartenmodul auf Basis der NAV®EQ  Hochwertiges Kartenmaterial mit allen

NAVSTREETS Premium, Geokodierung undwichtigen kartographischen Darstel-

Routing lungsmerkmalen. Verfligbar fur Deutsch-
land, fast allen europaischen Landern

problemlos in komplexe Unternehmens-
strukturen integriert werden. Die Erweite-

rung vereinigt Daten und Technologie- Marktanalyse und Nordamerika.
komponenten zu einem umfassenden In- Portfolioanalyse, Marktdurchdringungs- 1 Routingfahi NAVTERStral t
formations- und Analysewerkzeug. analyse und statistische Gebietsanalysen outingraniges raennetz
9 Einfache Integration und Visualisierung
Netzwerkanalyse von unternehmenseigenen Daten und
Marktforschungsdaten.

Berechnung von Distanzmatrizen auf Basis
von Strafenentfernungen und Einzugsgepie fiir die BusinessSuite verfugbaren geo-

Leistungsfahig, offen, flexibel, skalierbar  bietsberechnung graphischen Basisdaten erlauben es, von
Die BusinessSuite ist eine Zusammenstel- ) der innerstadtischen Standortplanung bis
lung leistungsfahiger Geomarketing Gebietsplanung zur globalen Ubersicht, alle planungsrele-

Erweiterungsmodule, die lhnen die tégli- Graphische Planung von Vertriebsgebietenyvanten MaRstdbe abzudecken. Als Pla-
che Arbeit mit Inrem Geographischen In- Standortermittiung und Gebietsoptimie- nungsgrundlage dienen administrative und
formationssystem erleichtert und die ver- rung mittels Anwendung von mathemati- postalische Gebietsgliederungen und digi-

fligbaren Funktionalitaten von ArcGIS, demschen Heuristiken tale StraRenkarten von NAVT&Qie auf
mgrktfuhren_den GIS_ von EQQEW\_/EIU-Z‘_TI- die Planungswerkzeuge abgestimmt sind.
Mit der BusinessSuite erhalten Sie ein All-Standortanalyse Die StraRenkarten liegen fir Deutschland

g)undt-Werl;zeflIJ.g hmltd 'ntlﬁ?v eg‘gslsbtarer Planung von Standorten unter Beriicksich-und wahlweise auch fur viele andere Lan-
enutzeroberflache, das fhnen die Integra-;, \no yon unterschiedlichsten Zielvorga- der in Stadtplanqualitét vor. Auf européi-

tion unterr]ehmenseigener Systeme und . scher Ebene sind Ubersichtskarten bereits
Daten ermdglicht. enthalten. Mit ArcGI®hat der Anwender
Jedes Modul ist fur sich lauffahig und setztBezirkswerkzeuge die Moglichkeit, unterschiedliche kartogra-

nicht die Verfugbarkeit weiterer Business Umsetzung von nicht verorteten StraRen- Phische Darstellungsweisen auszuwahlen.

SuiteModule voraus. Folgende Module jisten in kartographische Darstellungen, OPtionale  branchenspezifische  Daten

sind verfugbar: Seriendruck Erweiterungen (sozidemographische Da-
ten, Marktforschungsdaten, Firmenadres-
sen und Firmenpotenziale) komplettieren
den Produktumfang der BusinessSuite.

ErkundigerSie sictauch ubeunser
umfangreichesseodaterAngebot!




Gescher . . Coesfeld

Nottuln

Die BusinessSuite fiir ArcGIS ist ein All-
round-Werkzeug mit intuitiv erfassbarey
Benutzeroberflache!

Dorsten -

Gladbgck

op

Battrop

Oberhauser

Mulneim ¢ Escon

Selbstverstandlich kdonnen auch unter denadressen oder Vertriebsstandorte in
nehmenseigeneDaten oder Daten von Deutschland hausnummerngenau zu veror-
Drittanbietern(z.B. Marktforschungsdaten ten. Geokodierte Kundenadressen kénnen
oder Firmenadressen) jederzeit in den dann z. B. auch der nachsten Vertriebsstel-

Planungsprozesstegriert werden le zugeordnet werden. Durch die Anreiche-
rung mit verfligbaren soziodemographi-
Benutzerfihrung und Hilfefunktionen schen Daten kann der Anwender sein Kun-

Die Lésung von Planungsaufgaben wirdlenprofil konkretisieren.

durch die benutzerfreundliche Dialogfuh-

rung unterstitzt. Diese fiihrt den Anwen- Analyse, Scoring& Controlling raumliche Planungskriterien kénnen dabei
der Schritt fir Schritt zum gewtinschten Er-Wo sind meine Zielgruppen lokalisiert? Luftlinien oder Wegstreckenentfernungen
gebnis. Die Dialogfiihrung ermdglicht esWelches einzugsgebietsbezogene Potenzialnd entfernungsabhéangige ZeitKosten
auch dem Einsteiger, sich in kirzester Zeihat mein bestehender oder geplanter oder Potenzialkriterien beriicksichtigt wer-

in die Benutzung einzuarbeiten. Standort? Welchen Abstand hat meine Fili-den.
ale zu meinen Wettbewerbern? Wie hat
Funktionalitat sich mein Umsatz rédumlich in den letzenGeokodierung von Kundenadressen

Mit der Erweiterung konnen in kiirzester Janren entwickelt? Wie gut ist das beste-q verortung von beliebig vielen Kundenad-
Zeit unterschiedlichste Planungsszenarier'ende Potenzial ausgeschopft? Was sind regsen

erstellt und verglichen werden. Ubliche 9Uté und was sind schlechte Standorte? )
Aufgabenstellungen, wie z. B. das ManageYV0 besteht Handlungsbedarf? Fir solchell Moglichkeit der Anreicherung von Kun-

ment, die Analyse und Planung von Ver-0der ahnliche Fragestellungen stehen so- denadressen mit soziodemographischen
triebsgebieten, die Analyse des Marktein-Woh! standortbezogene als auch verglei- Daten zur Entwicklung von Kundenprofi-
zugsgebietes von Standorten, die Entwick-Shende Analysewerkzeuge zur Verfiigung. len und der Durchfuhrung von Kunden-

lung von Scoring/lodellen oder das Con ] ) ] segmentierung
trolling von Outlets und Vertriebsgebieten Stratégische Vertriebsplanung & Vertriebs- Wei ‘ .
kénnen bearbeitet werden. Die BusinesSui-°Pimierung eiter Informationen:

te erweitert ArcGI®dzY SAy S CN Die BusiPessBuité aidthalt Tools zur autoHerr Hartmut Gundra
gebnisorientierten Funktionalitaten. Diese mfatisierten Gebie_tszuweisu_ng gn_ebpti- Tel +49 6221 894580
sind u. a.: mierung. Auf Basis von frei definierbaren

Planungskriterien und Potenzialdaten wer-Fax +49 6221 894580
den Vorschlage fir Gebietsaufteilungen
oder neue Filialstandorte gemacht. Als

Geokodierung von Kundenadressen und

Vertriebsstandorten. Mit Hilfe des integ- EMail hg@geomer.de

rierten Strallennetzes ist es mdglich, Kun-




Weitere Informationen:
geomerGmbHI Hartmut Glndra
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