
 

 

 

 

 
 

ZWISCHEN MENSCH UND RAUM 

BusinessSuite für ArcGIS 



 

Aufgrund der offenen und skalierbaren 

ESRI®-Technologie kann die BusinessSuite 

problemlos in komplexe Unternehmens-

strukturen integriert werden. Die Erweite-

rung vereinigt Daten- und Technologie-

komponenten zu einem umfassenden In-

formations- und Analysewerkzeug.  

 

 

Leistungsfähig, offen, flexibel, skalierbar  

Die BusinessSuite ist eine Zusammenstel-

lung leistungsfähiger Geomarketing-

Erweiterungsmodule, die Ihnen die tägli-

che Arbeit mit Ihrem Geographischen In-

formationssystem erleichtert und die ver-

fügbaren Funktionalitäten von ArcGIS, dem 

marktführenden GIS von ESRI®, erweitert. 

Mit der BusinessSuite erhalten Sie ein All-

round-Werkzeug mit intuitiv erfassbarer 

Benutzeroberfläche, das Ihnen die Integra-

tion unternehmenseigener Systeme und 

Daten ermöglicht: 

Jedes Modul ist für sich lauffähig und setzt 

nicht die Verfügbarkeit weiterer Business 

Suite-Module voraus. Folgende Module 

sind verfügbar: 

GeoStreets 

Ein Kartenmodul auf Basis der NAVTEQ® 

NAVSTREETS Premium, Geokodierung und 

Routing 

Marktanalyse 

Portfolioanalyse, Marktdurchdringungs-

analyse und statistische Gebietsanalysen 

Netzwerkanalyse 

Berechnung von Distanzmatrizen auf Basis 

von Straßenentfernungen und Einzugsge-

bietsberechnung 

Gebietsplanung 

Graphische Planung von Vertriebsgebieten, 

Standortermittlung und Gebietsoptimie-

rung mittels Anwendung von mathemati-

schen Heuristiken 

Standortanalyse 

Planung von Standorten unter Berücksich-

tigung von unterschiedlichsten Zielvorga-

ben 

Bezirkswerkzeuge 

Umsetzung von nicht verorteten Straßen-

listen in kartographische Darstellungen, 

Seriendruck 

 

Flexible Kartenpakete  

¶ Hochwertiges Kartenmaterial mit allen 

wichtigen kartographischen Darstel-

lungsmerkmalen. Verfügbar für Deutsch-

land, fast allen europäischen Ländern 

und Nordamerika.  

¶ Routingfähiges NAVTEQ®-Straßennetz 

¶ Einfache Integration und Visualisierung 

von unternehmenseigenen Daten und 

Marktforschungsdaten. 

Die für die BusinessSuite verfügbaren geo-

graphischen Basisdaten erlauben es, von 

der innerstädtischen Standortplanung bis 

zur globalen Übersicht, alle planungsrele-

vanten Maßstäbe abzudecken. Als Pla-

nungsgrundlage dienen administrative und 

postalische Gebietsgliederungen und digi-

tale Straßenkarten von NAVTEQ®, die auf 

die Planungswerkzeuge abgestimmt sind. 

Die Straßenkarten liegen für Deutschland 

und wahlweise auch für viele andere Län-

der in Stadtplanqualität vor. Auf europäi-

scher Ebene sind Übersichtskarten bereits 

enthalten. Mit ArcGIS® hat der Anwender 

die Möglichkeit, unterschiedliche kartogra-

phische Darstellungsweisen auszuwählen. 

Optionale branchenspezifische Daten-

Erweiterungen (sozio-demographische Da-

ten, Marktforschungsdaten, Firmenadres-

sen und Firmenpotenziale) komplettieren 

den Produktumfang der BusinessSuite.  

Standortplanung mit der BusinessSuite  

 

 

 

 

 

      

Das Modulare Basisprodukt für Geomarketing- &          
Vertriebsplanungslösung auf höchstem Niveau 

 

 

 

 Erkundigen Sie sich auch über unser 

umfangreiches Geodaten-Angebot! 



 

 

 

 

 

 

Selbstverständlich können auch unter-

nehmenseigene Daten oder Daten von 

Drittanbietern (z. B. Marktforschungsdaten 

oder Firmenadressen) jederzeit in den 

Planungsprozess integriert werden. 

Benutzerführung und Hilfefunktionen 

Die Lösung von Planungsaufgaben wird 

durch die benutzerfreundliche Dialogfüh-

rung unterstützt. Diese führt den Anwen-

der Schritt für Schritt zum gewünschten Er-

gebnis. Die Dialogführung ermöglicht es 

auch dem Einsteiger, sich in kürzester Zeit 

in die Benutzung einzuarbeiten. 

Funktionalität 

Mit der Erweiterung können in kürzester 

Zeit unterschiedlichste Planungsszenarien 

erstellt und verglichen werden. Übliche 

Aufgabenstellungen, wie z. B. das Manage-

ment, die Analyse und Planung von Ver-

triebsgebieten, die Analyse des Marktein-

zugsgebietes von Standorten, die Entwick-

lung von Scoring-Modellen oder das Con-

trolling von Outlets und Vertriebsgebieten 

können bearbeitet werden. Die BusinesSui-

te erweitert ArcGIS® ǳƳ ŜƛƴŜ CǸƭƭŜ Ǿƻƴ ŜǊπ

gebnisorientierten Funktionalitäten. Diese 

sind u. a.: 

Geokodierung von Kundenadressen und 

Vertriebsstandorten. Mit Hilfe des integ-

rierten Straßennetzes ist es möglich, Kun-

denadressen oder Vertriebsstandorte in 

Deutschland hausnummerngenau zu veror-

ten. Geokodierte Kundenadressen können 

dann z. B. auch der nächsten Vertriebsstel-

le zugeordnet werden. Durch die Anreiche-

rung mit verfügbaren soziodemographi-

schen Daten kann der Anwender sein Kun-

denprofil konkretisieren.  

Analyse-, Scoring- & Controlling  

Wo sind meine Zielgruppen lokalisiert? 

Welches einzugsgebietsbezogene Potenzial 

hat mein bestehender oder geplanter 

Standort? Welchen Abstand hat meine Fili-

ale zu meinen Wettbewerbern? Wie hat 

sich mein Umsatz räumlich in den letzen 

Jahren entwickelt? Wie gut ist das beste-

hende Potenzial ausgeschöpft? Was sind 

gute und was sind schlechte Standorte? 

Wo besteht Handlungsbedarf? Für solche 

oder ähnliche Fragestellungen stehen so-

wohl standortbezogene als auch verglei-

chende Analysewerkzeuge zur Verfügung. 

Strategische Vertriebsplanung & Vertriebs-
optimierung 

Die BusinessSuite enthält Tools zur auto-

matisierten Gebietszuweisung und -opti-

mierung. Auf Basis von frei definierbaren 

Planungskriterien und  Potenzialdaten wer-

den Vorschläge für Gebietsaufteilungen 

oder neue Filialstandorte gemacht. Als  

 

 

 

 

 

 

räumliche Planungskriterien können dabei 

Luftlinien- oder Wegstreckenentfernungen 

und entfernungsabhängige Zeit-, Kosten- 

oder Potenzialkriterien berücksichtigt wer-

den.  

Geokodierung von Kundenadressen 

¶ Verortung von beliebig vielen Kundenad-

ressen 

¶ Möglichkeit der Anreicherung von Kun-

denadressen mit soziodemographischen 

Daten zur Entwicklung von Kundenprofi-

len und der Durchführung von Kunden-

segmentierung 

Weiter Informationen: 

Herr Hartmut Gündra 

Tel +49 6221 89458-20 

Fax +49 6221 89458-79 

E-Mail hg@geomer.de 

 

Die BusinessSuite für ArcGIS ist ein All-
round-Werkzeug mit intuitiv erfassbarer 
Benutzeroberfläche! 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Weitere Informationen: 

geomer GmbH I Hartmut Gündra 

Im Breitspiel 11b I D-69126 Heidelberg I Fon +49 (0)6221 89 458-20 I Fax +49 (0)6221 89 458-79 I E-Mail info@geomer.de I URL www.geomer.de 


